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WW w wiecte Betlerware !

W Swiecie ludzi, w ktérych zyciu rodzina, dom i przyjaciele zajmujg wazne
miejsce, dlatego pragng miec dla nich jak najwiecej czasu, osiggajac jednocze-
snie bezpieczenstwo finansowe. Pytasz, czy to mozliwe? Jak najbardziej, jesli od-
powiednio wykorzystasz model marketingu sieciowego Betterware!

Marketing sieciowy (MLM) to obecnie najlepsza alternatywa dla oséb pragna-
cych osiggnac¢ wolnos¢ finansowa, nie angazujac kapitatu poczatkowego. Po-
zwala on ludziom bezpiecznie wspinac sie po drabinie sukcesu, poniewaz w tym
biznesie — jak w zadnym innym — osoby majgce juz znaczne dokonania na swo-
im koncie pomagajg realizowac cele tym, ktérzy sg na nizszym szczeblu w ich
strukturze. Jest to chyba jedyny biznes, w ktorym trzeba pomagac innym w od-
niesieniu sukcesu, by odnies¢ go samemu.

Na rynku jest wiele firm marketingu sieciowego, roznigcych sie ofertg produktowa
i planem kompensacyjnym, ale nie kazda firma daje takie same szanse i mozliwosdi,
oparte na sprawiedliwym i etycznym nagradzaniu wysitkdw kazdego uczestnika.

Droga do sukcesu w Betterware jest tak zbudowana, by stosujgc w sposéb kon-
sekwentny odpowiednie narzedzia, osiggnac¢ finansowa wolnos¢, zapewniajac
sobie state zrodto dochodow — w czasie, ktory sam sobie wyznaczysz.
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Masz trzy rozne mozliwosci korzystania z zasobow, jakie oferuje Betterware, a ich wybor zalezy tylko
i wytgcznie od Ciebie. Ty decydujesz od samego poczatku, ktérg droga do sukcesu chcesz podazac.
Kazda z drég jest,szyta na miare’, co oznacza, ze odpowiada indywidulanym wymaganiom i preferen-
cjom. Nie obawiaj sie: wybor jednej drogi nie wyklucza mozliwosci zmiany i podgzania pozostatymi,
w kazdym momencie mozesz obra¢ nowy kurs. Sam wybierasz, co Cie interesuje, ile czasu chcesz po-
swiecic i w jaki sposob chcesz sie realizowac.

- OTO TRZY MOZLIWQSCI; =rererererererarassscccc o .
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1. OSZCZEDZASZ Kupujesz produkty taniej jako Staty Klient, korzystajac z natychmia-
stowego rabatu 23% lub 30% od cen katalogowych. Masz zupetng swobode wyboru tego, co
kupujesz, za ile i kiedy. Rabat otrzymujesz juz od pierwszego zakupionego produktu katalogowe-
go. Po prostu cieszysz sie fajnymi produktami w specjalnych dla Ciebie cenach!

2. DORABIASZ Oprdécz tego, ze oszczedzasz, kupujac dla siebie, to polecasz produkty innym.
Dzieki temu zarabiasz na Zysku Natychmiastowym 30% lub 43% (jest to roznica miedzy
ceng, po jakiej kupujesz produkty od Betterware, a ceng katalogowa, po ktérej sprzedajesz) oraz
na dodatkowych rabatach (od 3% do 15%) wynikajacych z wartosci Twojego zamdwienia. To
jestdroga dla tych, ktérzy pragng podreperowac swoj domowy budzet w mozliwie szybkim czasie.
Szczegoty znajdziesz w Planie Marketingowym.

3. ZARABIASZ Budujesz swaj wiasny biznes bez finansowych inwestycji, zapraszajac do swoje-
go zespotu inne osoby i pokazujac im, jak nalezy dziata¢ w Betterware. Oprocz tego, ze korzystasz ze
wszystkich mozliwosci, jakie daje oszczedzanie i polecanie produktéw (jak w punkcie 11 2), czerpiesz
jeszcze wieksze korzysci. Otrzymujesz rabaty, dodatkowe bonusy zwigzane z obrotem Twojego ze-
spotu, szkolenia i konferencje zagraniczne, a co najwazniejsze: Twoje zarobki sa nieograniczone
— szczeqoty znajdziesz w Planie Marketingowym. Budujac stabilny biznes masz szanse osiagna¢
wolnos¢ finansowa, tworzac w ten sposob bezpieczng przysztosc dla siebie i rodziny.

JESLIWYBRALES TRZECIA MOZLIWOSC, TO ZNACZY, ZE TEN SKRYPT JEST
WEASNIE DLA CIEBIE.

PRAGNIESZ SZYBKIEGO WZROSTU? SZYBKICH AWAN
NOTO ZACZYNAMY!

L
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Moze nie dazysz do milionéw juz teraz i bytby$ zadowolony,
zarabiajac 500 zt czy 1000 zt miesiecznie — nie ma to znaczenia,
poniewaz wszystko zaczyna sie od zrobienia tego samego pierw-
szego kroku, czyli codziennego, konsekwentnego dziatania i zaro-
bienia pierwszych 10 zt, potem 100 zt, nastepnie 1000 zt, a potem
kolejnych tysiecy ztotych.



NA POCZATEK KILKA NIEZBEDNYCH INFORMACJI, DZIEKI KTORYM LEPIE)
,POCZUJESZ"TE BRANZE.

1.

2.

Po pierwsze, kluczowe dla Twojego sukcesu jest zrozumienie, ze marketing sieciowy to wiecej
niz biznes — to styl zycia oparty na budowaniu i pielegnowaniu relacji z innymi ludzmi. To zajecie
przyjazne ludziom, ktorzy pragng wolnosci — zaréwno w sferze finansoéw, jak réwniez czasu, ktory
chca spedzac z rodzing i przyjaciotmi.

Traktuj to zajecie powaznie. Jesli bedziesz traktowat je jak hobby, osiggniesz dochdd na poziomie
,hobby”. Gdy chcesz zbudowac wielki biznes, duza organizacje i zy¢ z dochodu pasywnego — po-
dejdz do tego jak do budowana wiasnej, rentownej firmy.

Od innych firm z branzy odrdznia nas fakt, ze w Betterware nie musisz inwestowac gotowki —
nie ma opfaty rejestracyjnej ani przymusowego zakupu produktow. Traktujemy Cie jak partnera

biznesowego — powaznie.

-~ TWOJA PRAWDZIWA INWESTYCJATO: === === === === mm e oo
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v’ Zaangazowanie

V' Wytrwatos¢

v’ Poswiecony czas i energia

To wiasnie ta inwestycja — im wieksza, tym lepsze przyniesie Ci wyniki. Jesli powaznie podejdziesz do

zagadnienia, Twoj wzrost bedzie fenomenalny, a zwrot z inwestycji niesamowity.
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PODEJMUJAC DZIALANIE, PAMIETAJ O TRZECH ISTOTNYCH SKEADNIKACH
SUKCESU:

1.
2.

Codzienne, konsekwentne dziatanie jest jedyna rzeczg, ktéra napedzi Twoj biznes.

Rotacja produktow — rekomendowanie i polecanie produktéw innym jest jedyna rzecza, ktora
pozwala zarabiac i zapisywac wiecej klientéw i partneréw biznesowych do Twojego zespotu.

Zapraszanie nowych oséb do Twojego zespotu i budowanie biznesu to jedyny sposéb, ktéry po-
zwoli Ci rozwing¢ pasywny dochdd, zapewniajgcy bezpieczenstwo i wolnos¢ finansowa.

W uproszczeniu wyglada to tak: Twoja pasja zwigzana z produktami bedzie zacheca¢ ludzi, ktérych

zapraszasz do wspotpracy. State zapraszanie nowych oséb i przekazywanie im wiedzy dotyczacej za-

rowno produktow, jak rdwniez biznesu prowadza Cie do sukcesu.

4
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KAZDA, NAWET NAJDLUZSZA PODROZ ZACZYNA SIE OD PIERWSZEGO
KROKU, POZNAJ WIEC SWOJE KROKI STARTOWE — WYKONAJ JE, ATWOJ
BIZNES ZACZNIE ROZWIJAC SIE DYNAMICZNIE OD PIERWSZEGO DNIA!

W kolejnych rozdziatach ponizsze punkty zostang omowione szczegotowo:

1. USTAL SWOJE CELE. To bardzo wazny krok, poniewaz pomoze Ci utrzymac aktywnos¢ i nada kie-

runek dziataniom, dzieki ktorym bedziesz posuwat sie do przodu kazdego dnia.

2. POZNAJ KATALOG. Zt6z pierwsze zamodwienie na 100 P Wykorzystaj Starter Profesjonalny, ktéry umoz-

liwi Ci btyskawiczne poznanie produktéw i osiggniecie pierwszego 100-punktowego zamowienia.

3. STWORZ LISTE KONTAKTOW: Spisz minimum 50 potencjalnych kandydatow na klientow i partne-

row biznesowych. Wykorzystaj swoje listy znajomych w mediach spotecznosciowych.

4. ZAPLANUJ DZIALANIA - te, ktorych celem bedzie nauka biznesu, oraz te, ktorych celem bedzie

dotarcie z ofertg do potencjalnych klientow i partneréw biznesowych:

v’ Szkolenia: Sprawdz daty firmowych webinaréw (spotkania on-line) i nie przepus¢ zadnego.

Umaow sie ze swoim Sponsorem / Liderem na omowienie zasad Planu Marketingowego — od

tego, jak szybko je zrozumiesz i zaczniesz stosowac, zalezy to, jak szybko zaczniesz zarabiac

pieniadze.
v’ Spotkania firmowe: Sprawd? i zapisz daty spotkan, ktére prowadzi Twoj Lider.

v Twoje spotkania: umow spotkania, na ktorych zostang omdwione mozliwosci biznesowe.

v' Media Spotecznosciowe: Jesli masz profil na Facebooku (FB) — znajdZ strone firmowg

Betterware, polub jg i zaznacz ,wyswietlaj najpierw”. Dzieki temu bedziesz na biezaco

z firmowymi informacjami.

Jesli nie masz profilu na FB, zatéZz go. Zyskasz dostep do wielu istotnych i wartosciowych

aktualnosci firmowych z,pierwszej reki’.

5. DYSTRYBUCJA KATALOGOW - komu pokazesz swojg oferte, czyli katalogi? Katalog to Twdj sklep.

Roznica polega na tym, ze w tym przypadku to Ty idziesz ze sklepem do klienta.

6. IDZ TAK SZEROKO JAK TO MOZLIWE. Nawigz relacje ze znajomymi w mediach spotecznoscio-
wych, zapraszaj, obserwuj, zapisuj do Klubu. Naucz systemu. Identyfikuj Liderow, czyli ludzi, ktérzy

sg gotowi dziatac tak jak Ty, by odnies¢ sukces.
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Twey biznes zacznie Sig ro2WYaE.

1. PIERWSZE 30 DNI, czyli
TWOJ PIERWSZY MIESIAC W BETTERWARE

W tym rozdziale dowiesz sie, jak ustali¢ swoje cele, od czego zaczqc i jak najprosciej zrobic swoje pierwsze 100-punktowe zamdwienie

JESTES JUZ CZEONKIEM
KLUBU BETTERWARE
| ZASTANAWIASZ SIE,
OD CZEGO ZACZAC?

Przede wszystkim stuchaj porad swojego Sponsora, czyli osoby, ktora zaprosita Cie do Betterware.
Jesli Twoj Sponsor dziata w Klubie od niedawna, a Tobie zalezy na wiekszej wiedzy i do$wiadczeniu,
zwroc sie do Nad-Sponsora, czyli osoby stojacej wyzej w strukturze, lub do Lidera grupy. Pamietaj, ze sg
to osoby juz doswiadczone i chetnie zaangazuja sie w pomoc, bys mogt szybko i sprawnie wystartowac.

Pytaj, pytaj, pytaj. Nie boj sie zadawac pytan. Jesli czegos nie rozumiesz, pytaj. To najkrétsza droga do
niezbednej wiedzy.

Zanim rozpoczniesz swojg podrdz, musisz ustali¢ cel, do jakiego zmierzasz.

A. OKRESL SWOJE CELE

Dobrze ustalone cele to Twoja najlepsza motywacja; dzieki niej bedziesz kazdego dnia, nawet w trud-
nych sytuacjach, wiedziat, dokad zmierzasz i dlaczego. Pamietaj, ze cel musi by¢ skonstruowany
w trzech fazach czasowych: krotkoterminowy, srednio — i dtugofalowy. Cel powinien byc realny i osia-
galny, ale jednoczesnie inspirujgcy i motywujacy do dziafania.

6
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Wez dtugopis, usigdz wygodnie i odpowiedz na ponizsze pytania:

1.

Twoje cele biznesowe:

Jaki jest Twoj cel finansowy:

NA NAJONZSZE 6O/ 90 ANT.ccovrririrrrriereeiere e
D18 6 MNUIESIECY 7 ceeverreeessssseseesesssssssssssessessssssssss s sssss sk
NA T2 MUESIECY Y e sissssssssssssss s
N1 3 1LY eevreereseers s8R
N1 5 TATY 1ot
Jaki tytut w Betterware chcesz 0Siagnac 7a 5 1at7 ..o

Co cNCESZ rODIC ZAWOUOWO ZA 5 LT 7o seeeeseeseessseessseesssseseseeesesessesesensesens

QoY@ a1l Al 0 a1z 1o X = L 0O

. Twéj finansowy cel na najblizsze 6 miesiecy:

Zaznacz, na jakim poziomie dochoddw w biznesie chciatbys sie znalez¢ w ciggu najblizszych szesciu miesiecy:
Przyblizony poziom poczatkowych dochodow*

500 zt (Starszy Przedstawiciel)

od 1000 zt (Lider)

od 1500 zt (Menadzer)

od 2000 zt (Starszy Menadzer)

od 4000 zt (Dyrektor)

*podane dochody na poszczegdlnych poziomach sa dochodami minimalnymi, przyblizonymi. W rzeczywisto$ci moga

25N AR

sie znacznie roznic i by¢ duzo wyzsze. Ich wysokos¢ zalezy od struktury zbudowanej grupy.

lll. Twoje cele finansowe sg bardzo wazne. Aby je osiggna¢, musisz dyna-

micznie dziata¢ juz od dnia rejestracji, codziennie wykonujac zadania,

ktore bedg zblizaty Cie do Twoich celow.

1. lle godzin dziennie / tygodniowo mozesz poswieci¢ na dziatania w Betterware, zblizajgce Cie
dO 1€aNIZAC)T TWOICH CRIOWT ..ottt eessisisee et tiesssss b bistssesssbbssssnesssssibbsessssse

Z iloma osobami tygodniowo chcesz porozmawiac na temat firmy? ..............
lle 0s6b tygodniowo chcesz rejestrowac do swojego zeSpotu? ...

lle prezentacji produktowych tygodniowo chcesz przeprowadzac? ...

SAREE S

lle katalogow tygodniowo chcesz rozdystrybuOWaC? ....eeeeneeeessssiienens

Te podstawowe dzialania i czas, jaki im poswiecisz, beda determinowaé¢ mozliwos¢
osiagniecia Twoich celéw. A zatem, czy chcesz co$ poprawi¢? Smiato!

/

*
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B. STWORZ LISTE KONTAKTOW - czyli liste oséb

potencjalnie zainteresowanych Twojg oferta.

Stworzenie Listy Kontaktéw to kluczowy
krok w tym biznesie. Wazne, by stworzyc¢ li-
ste wszystkich osob, ktére znasz — bez ogra-
niczen, bez osgdzania ludzi z gory. Im wiecej
0sOb znajdzie sie na liscie, tym lepiej. Opty-
malnie, jesli zaczniesz od 50 a nawet 100
0sob. Obecnie znacznie tatwiej jest dotrzec
do setek osob w krotkim czasie — wystarczy
wykorzysta¢ swoje kontakty w mediach spo-
tecznosciowych (Facebook, Instagram itd.), ale
nie ograniczaj sie tylko do nich. Wykorzystaj
w tym celu rowniez liste kontaktowg w swoim
telefonie, zgromadzone wizytéwki, miejsca,
w ktorych przebywasz — zaprzyjazniona pie-
karnia, sklep,na rogu’, restauracja, fryzjer itd.

i~ NIE POPEENIAJ TYCH BLEDOW: ---========mmmmsmmmsmmsmmssos oo oo oo oo oo -

1. Bfad najczesciej spotykany to osadzanie z gory, czy kto$ nadaje sie do tego biznesu, czy nie, typu:
nie pasuje do branzy/ za duzo zarabia, jej to nigdy nie zainteresuje/ ma za wysokie stanowisko
w innej firmie/ nie bedzie w ogodle stuchac. Na liscie znajda sie z pewnoscig osoby, ktére aktualnie
nie szukajg szansy na rozpoczecie wiasnej dziatalnosci, ale moze bedg chciaty korzysta¢ z produk-
téw jako klienci. Nie wiadomo, kto okaze sie kim, a Twoje przewidywania w wielu wypadkach na
pewno sie nie sprawdza.

2. Drugi btad to emocjonalne uwikfanie sie w decyzje Twoich kandydatow. Nie podchodz emocjonal-
nie do decyzji ludzi, do ktérych sie zwracasz, ale daj im szanse na ich podjecie. Nie jestes w stanie
oceni¢ stopnia gotowosci danego kandydata do rozpoczecia wspotpracy. Tylko on w gtebi duszy
wie, czy to odpowiedni dla niego moment. Nie mieszaj sie w proces decyzyjny innych, ale daj im
mozliwos¢ wyboru. W miare, jak bedziesz rozwija¢ sie w tym biznesie, bedziesz zdobywac coraz
lepsze umiejetnosci i wykorzystywac je. Stworzenie Listy Kontaktow to nie umiejetnosc, to czyn-
no$¢. Umiejetnosc to ciggte rozwijanie listy i uzupetnianie jej o nowe nazwiska. Zy¢ tak, by ciagle
spotyka¢ nowych kandydatow — to jest umiejetnos¢, ktérg moze zdoby¢ kazdy. Co jest do tego

. potrzebne? CHECI!

______
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C. MEDIA SPOtECZNOSCIOWE - krok pierwszy

Jeili niket nie wie, 2e rotisz tlznes, 4o 2noc2y, 2e nie robiz. ..
Swiat musi wiedzie¢, ze wiasnie zaczate$ nowy, fascynujacy etap swojej kariery.

Jak najtatwiej i najszybciej dotrze¢ do jak najwiekszej liczby ludzi? Oczywiscie przez media spoteczno-
sciowe, zwtaszcza Facebook, ktory jak na razie jest najbardziej interaktywnym narzedziem komunikacji.

Nie wahaj sie, ogtos$ te wspaniata nowine na swoim profilu. Pokaz, jak cieszysz sie produktami, jak
zmieniaja Twoje zycie, jak rozwigzujg dotychczasowe problemy. Wybierz jeden produkt i zréb z nie-
go ,gwiazde’, wyszukaj interesujace informacje i ciekawostki na jego temat, pokaz, jak sprawdza sie
w ,prawdziwym zyciu’, czyli w dziataniu. Potem wybierz kolejny produkt i kolejny...

Uwagal! Nie wymieniaj nazwy Betterware ani Blue Nature. Spraw, by to inni zaczeli pyta¢ Ciebie, czym
sie zajmujesz, co to za firma, co to za produkty itd. | oczywiscie odpowiadaj na takie pytania,
ale nie réb tego w komentarzu do posta, rob to... na,priv’, czyli w osobnej, indywidualnej
wiadomosci do konkretnej osoby na Messengerze. To wazne! Dzieki temu uzyskasz zaintere-
sowanie i wzbudzisz ciekawos¢ pozostatych 0séb czytajacych Twoje posty, ktore tez chetnie
dowiedziatyby sie, czym sie zajmujesz!

Fnspiry. Baw . Eolw/wj/ wawai/ wartv<e.
Co v 20624 7
Chodlzi v4v, b@} nanLazynet Szezere, /M/a/waézbwe relagre ze zzzm{/o -
mymi, Klore c2gsto beoly zamieniaf sig w prepfozace w reabu ’
Wykorzystaj swoj profil na FB, by opowiada¢ swoja

historie. Pokazuj, jak fantastycznie zmienia sie Twoje zycie
dzieki temu, ze budujesz swojg niezaleznos¢ finansowa,

nabierasz pewnosci siebie i wzbogacasz zycie bliskich.
Udostepniaj zdjecia produktow, ktére lubisz i ktore roz-
wigzujg Twoje problemy. Pokazuj swoje sukcesy — nawet
te najmniejsze! Nie obawiaj sie pokazywac radosci

i satysfakcji, jakg czerpiesz ze wspotpracy z Betterware.
| zapraszaj do swojego zespotu zainteresowane osoby.




D. ZOSTAN SWOIM PIERWSZYM, LOJALNYM KLIENTEM

W Betterware mamy bardzo szerokg oferte produktowa, dzieki ktérej bedziesz w stanie zaspokoic potrzeby
i rozwigzac problemy w rozmaitych sferach codziennego zycia, a to 0znacza, ze zawsze znajdziesz chetnych
do skorzystania z Twojej oferty. Tym wiasnie Betterware rozni sie od innych firm w naszej branzy.

OFERTA PRODUKTOWA SKEADA SIE Z TRZECH GEOWNYCH KATEGORII:

1. Akcesoria do domu, utatwiajgce codzienne prace domowe i kuchenne.

2. Srodki czystosci pomagajace sprawnie i szybko zadbac o czystos¢ w domu.

3. Wellness — produkty pozwalajgce zadbac o zdrowie, urode i wspaniate samopoczucie

kazdego dnia.

Mozesz oferowac produkty wszystkich kategorii, a mozesz skoncentrowac sie na kategorii, ktéra
najbardziej do Ciebie przemawia. Decyzja nalezy wytgcznie do Ciebie. Jednak na poczatek powinienes
zostac swoim pierwszym, lojalnym klientem, co oznacza, ze zanim zaczniesz polecac produkty, sam je
poznasz. Jak to zrobi¢ w szybkim tempie? To proste:

E. LATWY START, czyli Twoje pierwsze100-punktowe

zamowienie.

Zt6z swoje pierwsze zamowienie jeszcze w miesigcu rejestracji w Klubie — to bardzo wazne, ponie-
waz dzieki temu wykorzystasz specjalne programy dla nowych oséb.

EATWY START to trzymiesieczny program motywa-
cyjny dla nowo zarejestrowanych osob. Polega on na
tym, ze w kazdym miesigcu nalezy ztozy¢ zamowienie
za minimum 100P, a w nagrode otrzymuje sie specjalne
produkty za 1 zt. W kazdym miesigcu sg to inne produk-
ty i jestich wiecej (w pierwszym miesigcu jeden, w dru-
gim dwa, a w trzecim cztery).

Jak widzicz, Betterware
rémwnies 2@5&2@} M’%/m Wég)s
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JAK SZYBKO Z+OZYC SWOJE PIERWSZE 100-PUNKTOWE ZAMOWIENIE?
MASZ TRZY MOZLIWOSCI, MOZESZ:

1. Przejrzec katalog i zamowi¢ produkty, ktére uznasz za atrakcyjne.

2. Pokazac¢ katalog 5 osobom i zebra¢ od kazdej zamdwienie za okoto 20P, czyli za okoto 65 zt
w cenach katalogowych. Nie dos¢, ze zbierzesz 100P, to jeszcze zarobisz na kazdym zamdwieniu
okoto 15 zt, czyli od razu bedziesz miec¢ 75 zt w portfelu!

3. Zamowic ,Starter Profesjonalny”

i wSTARTER PROFESJONALNY "--nmssnsmsanmeasmem e .

to pakiet wyselekcjonowanych, $wietnie sprzedajacych sie produktéw, ktore zamdwisz w obnizo- 5

nych cenach i automatycznie zdobedziesz T00P. To wielka szansa na btyskawiczne poznanie oferty
Betterware oraz dynamiczne rozpoczecie dziatalnosci juz od pierwszego dnial Wartos¢ pakietu w ce-
nach katalogowych to okoto 500 zt, ale Ty zaptacisz za niego tylko 250 zt i jednoczesnie otrzymasz
100P!

Uwaga: Starter Profesjonalny moze zamowic tylko osoba, ktéra sktada swoje pierwsze zamowienie
i tylko w miesigcu rejestracji.

Aktualny skfad produktow Startera znajdziesz w Strefie Przedstawiciela w dokumentach oraz w informa-
Cjach o produktach.

Zauwaz, ze Starter Profesjonalny zawiera petnowartosciowe produkty, ktére Ty kupujesz po obnizonej
', cenie 250 7, a mozesz je sprzedac¢ w cenach katalogowych (okoto 500 7) i jeszcze wiecej na tym zarobisz!

F. ZAMOW NARZEDZIA BUDOWANIA BIZNESU:

katalogi, ulotki produktowe, broszury biznesowe, materiaty
marketingowe: dtugopis, notatnik, notes z karteczkami

samoprzylepnymi.

KATALOG

na poczatek minimum 10 katalogow.

Twoim gtéwnym narzedziem s3 katalogi, zmie-
niajgce sie co miesigc i co miesigc oferuja-
ce nowe produkty i fantastyczne promocje.
Tak skonstruowana oferta ma wiele zalet, mo-
zesz bowiem dociera¢ z nig do swoich statych
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klientéw, nie tracac cennego czasu na poszukiwanie wcigz nowych. Jesli w tym momencie jesz-
cze nie widzisz w tym wartosci dla siebie — gwarantujemy, ze szybko przekonasz sie, jak wazne
w tym biznesie jest to, by mniej czasu poswieca¢ na poszukiwanie nowych klientéw, a wiecej —
nowych partnerow do Twojego zespotu, ktérzy beda dziatali tak jak Ty.

Jak juz wiesz, katalog to Twoja witryna sklepowa. Dlatego im wiecej bedziesz dystrybuowat katalogow,
do tym wiekszej liczby oséb dotrzesz. Zawsze miej przy sobie aktualny katalog, niezaleznie od tego,
dokad sie wybierasz — nigdy bowiem nie wiesz, kogo spotkasz na swojej drodze.

Na poczatek zaopatrz sie w pakiet 10 katalogdw — to minimum w pierwszym miesigcu dziatania!
W kazdym nastepnym miesigcu bedziesz powiekszac te pule. Podpisz kazdy katalog swoim imieniem
i nazwiskiem oraz numerem kontaktowym telefonu — katalog nieopisany to katalog stracony.

Roznie$ katalogi znajomym i nieznajomym. Zostaw w zaprzyjaznionej piekarni, u fryzjera, kosmetyczki,
dentysty itd.

-~ PRZEKAZUJAC KATALOG ZNAJOMYM, POWIEDZ: -+--s-=-=msmemmemnenemeens

,Zostawiam Ci katalog z fajnymi produktami, przejrzyj sobie i zaznacz te, ktére Ci sie podobaja. Jesli
bedziesz mie¢ pytania, odpowiem, gdy sie spotkamy. Wroce za dwa dni”.

Nastepnie wro¢, tak jak zapowiadates i odbierz zamowienie.

_____

ZAWSZE PYTAJ: ceemmmmmmeemmmmmeee e e e cmmmmeeeeeee e e mmm e oo e e \
Jak myslisz, kto jeszcze bytby zainteresowany takimi produktami?” oraz:
,Jak myslisz, kto chciatby dorobi¢ sobie do pensji/ zarobi¢ dodatkowe 300 — 500 — 1000 zt?",

_Kto chciatby bezinwestycyjnie rozpocza¢ swojg dziatalnos¢ gospodarcza?”.

—
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2.TWOJ DRUGI MIESIACW BETTERWARE

W tym rozdziale dowiesz sie, jak szybko osiqgngc swéj pierwszy awans, czyli prog rabatowy 3% i dlaczego rekrutacja, czyli zapra-

szanie nowych o0séb do Twojego zespotu, jest tak wazna.

CZAS BUDOWAC SWQJ ZESPOL BIZNESOWY!

Twojcel: oo Przypomnij sobie, co wpisates jako swoj cel na najblizsze 60 dni. Zatdz
sobie, ze w tym miesigcu zaprosisz do swojego zespotu: ............... 0sob.

W Tym miesigeu powinienes or@ﬁn@é S prerwszy subkces — awans
na miniimuim 325 prbq rakatvwg, co oznacza, ze Twgl vbrit
powinien wa&é 200P .

Mozesz to 0siggnad, robigc wiasne zamowienie o takiej wartosci lub z pomocg 0séb, ktére zaprosites
do wspotpracy. Wtedy wystarczy, ze Ty zrobisz zamdwienie 100P, a pozostate osoby razem réwniez
zamowig za 100P.

A. LtATWY START - kontynuacja

Jesli w pierwszym miesigcu zakwalifikowate$ sie do programu dla nowych Klubowiczéw, to teraz czas
na powtorzenie tego sukcesu. Zt6z zamowienie za 100P, dzieki czemu odbierzesz kolejne nagrody
w ramach programu tatwy Start”.

B. REKRUTACJA

Jesliinteresuje Cie dochéd pasywny, wolno$c finansowa czy po prostu zarabianie pieniedzy na pozio-
mie duzo wyzszym niz $rednia krajowa, musisz madrze budowac swojg firme, czyli swoj zespdt Klubo-
wiczéw i Przedstawicieli Betterware. Dlatego pierwszym i najwazniejszym zadaniem jest zapraszanie
do zespotu nowych cztonkow.
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- PIERWSZY POZIOM STRUKTURY TWOJEGO ZESPOLU  -------==-====mm=mmmee .

Na poczatku Twoim zadaniem jest stworzenie silnego pierwszego poziomu Przedstawicieli, z ktorymi
bedziesz pracowac i uczyc ich biznesu krok po kroku — od tego bedzie zaleze¢ rozwdj Twojego biznesu

JAKTO ZROBIC?

Jak juz wiesz z pierwszej czesci skryptu, Twoim pierwszym celem jest dotarcie do jak najwiekszej liczby
kandydatow z Listy Kontaktow (50 — 100) tak szybko, jak to mozliwe (wykorzystaj media spotecznosciowe).

BYC MOZE W TYM MOMENCIE ZAPYTASZ, DO CZEGO POTRZEBNYCH JEST CI TAK WIELE OSOB?

Sam fakt dotarcia do tak wielkiej liczby ludzi nie oznacza, ze oni wszyscy zostang Twoimi wspotpracow-
nikami czy klientami. Im szybciej to zrozumiesz, tym lepiej dla Ciebie. Szukanie partneréw bizneso-
wych to selekcja odpowiednich oséb, ktérym bedziesz chciat poswiecic¢ swoj czas i nie bedzie to czas
stracony! Pamietaj, ze Twoim zadaniem jest stworzyc silny pierwszy poziom Twojej struktury. Spojrz na
ponizszy obrazek.

KANDYDACI

POTENCJALNIE
ZAINTERESOWANI

ZAREJ ESTROWANI

KLIENCI

AKTYWNI PRZEDSTAWICIELE
v LIDERZY

S

Proces selekcji wizualnie przyjmuje forme lejka, przez ktéry przedostajg sie zaproszone osoby. To ozna-

Cza, ze z najwiekszej grupy, jaka tworzg KANDYDAC], tylko czes¢ osob bedzie w ogdle zainteresowana
roznowg z Tobg (POTENCJALNIE ZAINTERESOWANI), a sposrdd nich tylko czes¢ zostanie zarejestro-
wana w Twoim Zespole (ZAREJESTROWANI); z tej grupy tylko cze$¢ zdecyduje sie co$ kupic (KLIENCI),
bedg to osoby, ktore raz na jakis czas zrobig zamowienie. Wreszcie z tej czesci kilka osob zdecyduje sie
aktywnie dziata¢ (AKTYWNI PRZEDSTAWICIELE), ale sposréd nich tylko niewielka czes¢ zostanie Twoimi
LIDERAMI.

Twoje dziatania powinny koncentrowac sie na trzech ostatnich poziomach zobrazowanego ,lejka’, ze
szczegolnym uwzglednieniem i skupieniem sie na kregu aktywnych Przedstawicieli. To dlatego im sze-
rzej docierasz do jak najwiekszej liczby kandydatow, tym wieksze masz szanse na dotarcie do swoich

\ przysztych Liderow. Co zrobic¢, gdy juz,przepuscisz wszystkich przez lejek”? Tworzysz nastepny!

_______________________________________________________________________________________________
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KONCENTRUJ SIE NA REKRUTACII.

Pokazuj katalog, pokazuj produkty, dziel sie swojg opinig na ich temat i zapraszaj do korzystania ze
specjalnych rabatéw jako cztonek Klubu Betterware. Wyjasniaj swoim Kandydatom, ze jako zarejestro-
wany cztonek Klubu moga wszystkie produkty kupowac ze znaczna znizka, a sama rejestracja nic nie
kosztuje. Osoba nie ponosi zadnego ryzyka, bo rejestracja do niczego nie zobowigzuje. Ludzie bardzo
czesto poczatkowo decydujg sie na rejestracje tylko i wytgcznie dlatego, ze chcg mie¢ dostep do atrak-
cyjnych produktéw po obnizonych cenach. To naturalna reakcja, wiec pozwaol im na to. W najgorszym
wypadku bedg jedynie sktadac zamdwienia, ktérych wartos¢ bedzie powiekszata Twoj obrot; w najlep-
szym — moze sie okazac, ze wiasnie trafite$ na aktywnego Lidera.

Pozwol cztowiekowi na swobodny wyboér i decyzje bez presji, a doceni to bardziej, niz przypuszczasz.

UZUPEENIAJ REGULARNIE SWOJA LISTE KANDYDATOW.

Powiekszaj swoj potencjat. Napetniaj swoj, lejek”. Kazdego dnia stwarzaj okazje, by pokazac katalog lub
porozmawiac (w realu lub on-line) o Twojej ofercie. Wykorzystuj do tego dostepne Ci narzedzia, w tym
media spotecznosciowe.

C. MEDIA SPOLECZNOSCIOWE - krok drugi

Dziatanie online w mediach spotecznosciowych ma dzisiaj wielkg wartos¢ w naszej branzy, poniewaz
pozwala budowac biznes, niemal nie wychodzac z domu, oszczedzajac tym samym i czas, i pienigdze.
Mato tego: mozesz prowadzi¢ swoj biznes z kazdego zakatka swiata, a jedyne, czego potrzebujesz, to
dostep do Internetu.

Masz juz swaj profil na Facebooku, ogtosites
wszystkim, ze dziafasz w nowej firmie i zmie-
niasz swaj swiat na lepszy. Teraz czas na ko-
lejny krok — aktywnos¢ w Grupach. Dolgcz
do Grup na Facebooku, ktére prowadzi Twoj
Lider, Sponsor albo inne osoby z Twojej linii
sponsorowania. Obserwuj, jak Grupa dziafa,
ucz sie, badz aktywny, komentuj i dodawaj
swoje posty. Z czasem to doswiadczenie
pozwoli Ci zatozy¢ i prowadzi¢ Twojg Wiasng

GrupenaFB.
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3. TWOJ TRZEC] MIESIACW BETTERWARE

W tym rozdziale dowiesz sie, jakie znaczenie ma duplikacja w tym biznesie, a takze jak rozplanowac swoje codzienne aktywnosci
biznesowe i przeskoczy¢ na kolejny poziom.

A
Twojcel: oo Przypomnij sobie, co wpisates jako swoj cel na najblizsze 90 dni. Zaplanuij,
ze w tym miesigcu zaprosisz do swojego zespotu: ......... 0sob.

W Tym mresigen masz oluse Szanse na /co{wdl/m? Subeces — awans na
&4 prég rabatony.

D. LtATWY START - kontynuacja

To Twaj trzeci, ostatni miesigc w programie tatwy Start. Teraz, sktadajgc zamowienie za 100P, otrzymasz
najwyzszg nagrode. Juz wiesz, jak skfada¢ 100-punktowe zamowienie, a jesli dziatasz aktywnie i osia-
gnates swoj pierwszy prog rabatowy 3%, to sktadanie osobistych 100-punktowych zamowien bedzie
dla Ciebie standardem, poniewaz tylko wtedy spetnisz warunek niezbedny do otrzymania rabatu.

E. TWOJA CODZIENNA AKTYWNOSC, czyli DMD

Co to jest DMD?
SKROT OD StOW DZIENNA METODA DZIALANIA.

DMD utatwia osiggniecie sukcesu, poniewaz wyznacza kierunek i okresla, jakie zadania z listy nalezy wy-
konac kazdego dnia, by przyblizy¢ sie do wyznaczonego celu. Wspaniate w tym procesie jest to, ze DMD
mozesz wykonywac o kazdej porze dnia, a nowe osoby w Twoim zespole moga tatwo je powielac.
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Nadal Twoim najwazniejszym zadaniem jest znajdowanie nowych kandydatéw do biznesu — jako klien-
téw lub partneréw biznesowych. Umiejetnosc rekrutowania jest najwazniejsza, poniewaz to ona generu-
je Twoje najwieksze dochody, dlatego to na tej aktywnosci nalezy koncentrowac sie kazdego dnia.

NAJPROSTSZA METODA DMD TQ:3 = 5 = 5= 3 ~--rmommmmmmmomommmooeees ~

Kazdego dnia:

v 3 - Utwoérzi opublikuj 3 rézne posty na FB (na swoim profilu / w Grupie). Jesli nie dziatasz na

Facebooku - rozdaj minimum trzem osobom katalogi.
v 5- Zacznij obserwowac na FB 5 nowych kandydatow (lajkuj ich posty, komentuj).

‘/5 — Zapros do znajomych na FB 5 nowych oséb lub poznaj 5 nowych oséb ,off line’, czyli
w Swiecie rzeczywistym

v 3- Pozyskaj 3 potencjalnych klientéw/partneréw, ktérzy obejrzg katalog/ firmowy webinar/
lub umow ich na spotkanie biznesowe.

_______________________________________________________________________________________________

Celem catego procesu jest rejestracja nowych osob w Twoim zespole. Skoncentruj sie na tej codzien-
nej aktywnosci, nie na wynikach. Kiedy skupiasz sie na konkretnym dziataniu, nie jestes podatny na
presje ani zdesperowany, by koniecznie kogos zarejestrowac (co odstrecza od Ciebie znajomych). Na-
wet jesli 5 osob odmowi, nie bedzie to katastrofa! Idziesz dalej, masz swoj plan, wiesz, co masz robic.

Nie porddanay sig!
Sukces to nie jest ciezka praca, to suma niewielkich wysitkow powtarzanych kazdego dnia. Gdy

wdrozysz swoje DMD i zaczniesz mie¢ wyniki, bedziesz doskonatym wzorem do powielania, czyli
duplikagji.

DUPLIKACJA, CZYLI POWIELANIE OKRESLONYCH DZIAEAN PRZEZ OSOBY
W TWOIM ZESPOLE.

Specyfika biznesu MLM polega na budowaniu sieci (rekrutacja), uczeniu i powielaniu pewnych kon-
kretnych dziatan przez kazdg osobe w zespole. Nowe osoby nie muszg ,odkrywac Ameryki”ani,wywa-
zac otwartych drzwi’, wystarczy, by powielity Twoj schemat dziatania, czyli nauczyty sie tego wszyst-
kiego, co robisz Ty.

Powielanie, czyli duplikacja, jest obok rekrutacji jedng z najwazniejszych zasad MLM, bez ktérej Twoj biz-
nes de facto nie istnieje. Jednak, aby duplikacja mogta prawidtowo dziata¢ — musi by¢ PROSTA. W MLM
dziata to, co mozna powielac. Jesli ludzie uznaja, ze MLM to zbyt skomplikowany biznes, nie dotacza do
Ciebie. Pamietaj o tym, gdy bedziesz uczyc ich biznesu. Nie komplikuj — ten biznes jest prosty.

Duplikacja polega na powielaniu pewnych sprawdzonych dziatan, ktére bedg prowadzity do okreslo-
nych wynikéw. Ludzie bedg obserwowac Cie caty czas, a nastepnie powielac ten wzorzec zachowan.
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Dlatego tak wazne jest, by dac im prosty wzorzec do nasladowania. Na czym to polega?

Jesli na przyktad sponsorujesz pie¢ 0séb miesiecznie, naucz swoich ludzi robi¢ to samo, a nastepnie
naucz ich, by nauczyli tego samego te osoby, ktére zaprosili do biznesu itd., a Twoja organizacja za-
cznie rozwijac¢ sie w lawinowym tempie. Spdjrz, jak to wyglada w praktyce. Mozesz rekrutowac tylko
dwie osoby w miesigcu i uczy¢ tego swoich ludzi (kazdy rekrutuje dwie osoby) ale mozesz rekrutowac

5 0s6b i tego samego uczyc ludzi.
Ty i Twoj zespot rekrutujecie

— po 5 osob
Ty i Twoj zespot rekrutujecie 4 yAS) _/
x 2 <cC

tylko po 2 osoby 7 S

2 xg
7¢ G/?.S" liczba 0séb
K w Twojej Strukturze.
\> Widzisz réznice?

BUM!

Wprowadz kulture DMD i naucz innych powielania tego wzorca w dot struktury. Swiadomos¢ DMD
jest budowana poprzez ciggte powtarzanie i nagradzanie ludzi, ktorzy podazaja $ciezkg DMD. Zbudu;j
kulture DMD w swojej organizacji, a zobaczysz, jak rozwinie sie Wasz biznes.

F. STALY KONTAKT

Gdy masz juz nowe osoby w swoim zespole, Twoja praca polega na tym, by odpowiednio je prowa-
dzi¢. Utrzymuj staty kontakt ze swoimi ludzmi, organizuj spotkania, zapraszaj na spotkania organizo-
wane przez Lideréw lub Firme. Pozostan w kontakcie na czacie na FB, przekazuj aktualne informacje
tak, by Twoi ludzie byli zawsze na biezaco.

Utrzymuj rowniez kontakt ze swoim up-line, czyli Sponsorem / Liderem — rozmawiaj z nim, radZ sie go,
mow o swoich sukcesach, ale i pros o pomoc, jesli jej potrzebujesz.

Lista kontrolna pomoze Ci trzymac reke
na pulsie i sprawdzac, czy Twoja nowo za-
rejestrowana osoba otrzymata od Ciebie
odpowiednig pomoc. Na koricu skryptu
znajdziesz przyktadows liste, ktdrg mozesz
z powodzeniem stosowac W swojej pracy.
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v" Poswiecaj czas na nauke biznesu oraz na rozwoj osobisty.

v" Naucz sie Planu Marketingowego, by méc madrze budowac swojg organizacje i skutecznie
pomagac swoim ludziom i wyjasniac im, jak dziafa.

v" Poznawaj produkty, uzywaj ich, by wiarygodnie polecac je swoim klientom.

v" Obserwuj ludzi, ktérzy juz osiggneli to, do czego Ty dazysz, ucz sie na ich przyktadzie.

v" Badz konsekwentny, wytrwaty i pozytywnie nastawiony.

H. STWORZ SWOJA (c]:{V PE NA FB — 7en krok mozesz wdrozy¢ na

kazdym etapie rozwoju swojego biznesu, niewazne, czy dziatasz trzeci, szosty czy dziewigty

miesigc. Wazne, by by¢ gotowym do postawienia tego kroku. Ponizej znajdziesz kilka wska-
z6wek, jak sie do tego zabrac, wrécisz po nie, gdy uznasz, ze to odpowiedni czas

CZYM ROZNI SIE OSOBISTY PROFIL OD GRUPY?

- PROFIL =--anmmemsmsms oo oo :

pozwala Ci nawigzywac i budowac wiasciwe relacje z nowymi znajomymi,

a w konsekwencji zapraszac¢ ich do swojego zespotu biznesowego — krétko

e mm—————————
e

. moéwiac, profil stuzy Ci do sponsorowania, czyli rekrutacji nowych oséb.

__________________________________________________________________________

to miejsce, w ktérym wirtualnie spotykasz sie z osobami, ktore juz w tym zespole
s3. Nie ma znaczenia, czy aktywnie dziataja, czy po prostu lubig Twoje produkty
i od czasu do czasu je kupuja. Grupa stuzy do zacie$niania relacji, do ogtasza-
nia i celebrowania sukceséw cztonkdéw grupy, do opowiadania o mozliwosciach
biznesowych, o produktach, o tym, co dzieje sie w firmie; stuzy do wzajemnego
wspierania sie, doradzania i motywowania. To tutaj powstanie najwiecej zamo-

P ]
e rmee e e e e e e —-—-—T

. wien Twojego zespotul!

__________________________________________________________________________

1. Rekomendacje produktowe — cztonkowie grupy pokazujg swoje sukcesy odniesione dzieki produk-
tom, dziela sie doswiadczeniami, doradzaja, odpowiadajg na pytania. Dzieki temu produkty nabie-
rajg wiekszej wiarygodnosci, a Ty stajesz sie bardziej przekonujacy, poniewaz nic tak dobrze nie
dziata jak rekomendacja zadowolonego klienta. Umies¢ w Grupie katalog online tak, by kazdy miat
dostep do aktualnych ofert i promogji. Popros swojego Sponsora o udostepnianie zdjec z jego Grupy.
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2. Spraw, by Grupa zyta — zamieszczaj codziennie kilka zdje¢ / filmikéw z produktami. Pamietaj, ze tutaj
to produkt jest gwiazda, a nie Ty — poswie¢ mu mozliwie wiele miejsca. Pokaz produkt w dziataniu:
jak bardzo jest skuteczny, jak rozwiazuje Twoje problemy. Nie umieszczaj wytacznie zdjec z katalogu.
Twoim zadaniem jest pokazac, ze produkt z katalogu rzeczywiscie dziata tak, jak katalog obiecuije.
Zachecaj pozostatych cztonkdw Grupy do umieszczania swoich fotek i filmikéw z produktami. Grupa
jest dla wszystkich cztonkow, ale tez kazdy powinien da¢ swoj wkiad i dziata¢ dla dobra catej Grupy.

3. Dodawaj regularnie nowych cztonkow — Grupa powinna rozwijac sie, czyli rosng¢. Dzieki temu
osiggniesz dwa cele:
v" Nowi cztonkowie $wiadczg o tym, ze jest duze zainteresowanie tym, co robisz, ze warto

w Twojej Grupie byc¢.

v" Nowe osoby wnoszg nowa energie, nowe doswiadczenia z produktami, nowe sukcesy itd. —
wszystko to sprawia, ze Grupa zyje.

Jednak pamietaj, by nie dodawac do Grupy 0séb, ktére nie chcg do niej nalezec lub majg negatywne
nastawienie. To jest miejsce, w ktorym kazdy powinien czu¢ sie dobrze i bezpiecznie.

4. Uzywaj Messengera — rozmowy na czacie to drugi sposdb na uczestniczenie w zyciu swojego
zespotu. Stwoérz Grupe na Messengerze i aktywnie komunikuj sie ze swoimi znajomymi.

Oczywiscie rozwdj Twojego biznesu moze by¢ duzo wiekszy a kolejne sukcesy mozesz osia-
ga¢ w znacznie szybszym tempie niz to opisane w skrypcie. Wszystko zalezy od Ciebie, od
Twojego zaangazowania i poswieconego czasu.

Nie przejmuj sie, jesli teraz wydaje Ci sie, ze tych informacji jest bardzo duzo, moze zbyt duzo. Kazde
nowe dziatanie wydaje sie trudne, dopoki nie zaczniemy go wykonywac; wowczas staje sie tatwe.

Pamietaj, wyniki w MLM wymagaja czasu, ale gdy zaczng sie pojawia¢, bedziesz nie do zatrzymanial!

“Poworlzenia !
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LISTA KONTROLNA WSPOYPRACY Z NOWO ZAREJESTROWANA OSOBA,
SPRAWDZ | ODZNACZ, CZY WYKONALES WSZYSTKIE TE CZYNNOSCI:

1. Wystates katalog papierowy lub mailem
2. Zaprosite$ do znajomychnaFB
3. Zaprosite$do GrupynaFB
4. Rozmawiates z nig przez telefon w tym miesigcu e
5. Spotkate$ sie z nig przy kawie
6. Pomogtes w ztozeniu pierwszego zamowienia s
7. Zapytates, czy w czym$pomoc
8. Zapytates, czy zdefiniowata juz swoje cele
9. Czystworzyfa juz swojg Liste Kontaktéw

10. Dodatkowe dziatania:

PS.
Jedli masz pytania, kontaktuj sie z nami mailowo:

kontakt@betterware.pl lub telefonicznie: 22 318 33 33
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